
RESULTADOS 

Cerramos el primer semestre con unos 
resultados que evidencian una recuperación 
acelerada del portafolio de inversiones. 
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COP 4.4 billones
(USD 1,200 millones)
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Desinversión en 
Clover Health:
la organización realizó 
la desinversión en Clover 
Health, compañía incluida en 
el portafolio inicial de SURA 
Ventures. Dicha operación 
generó un ingreso de USD 
7.6 millones, logrando un 
retorno del 17.6% frente a la 
inversión inicial en USD y de 
25.9% en COP.

Vaxthera: creación de esta 
compañía enfocada en 
producción de vacunas 
y biológicos para Colombia
y América Latina. La 
inversión  esperada se ubica 
en USD 54 millones por parte 
de Seguros SURA Colombia 
y se espera que tenga 
capacidad de producir 100 
millones de dosis al año, a 
partir de 2023. 

Readquisición de acciones: 
con corte al 30 de junio, 
la organización ha 
readquirido COP 30 mil 
millones, representados en 
1.3 millones de acciones 
ordinarias y 234 mil 
acciones preferenciales. 

El buen desempeño se explica por la buena salud de la cartera 
en Bancolombia, compañía financiera en la que Grupo SURA es 
el mayor accionista no controlante. 

También se debe al buen desempeño de Grupo Argos, 
Protección y Grupo Nutresa. 

Ingresos continúan creciendo a doble dígito

Método de participación: 

Crecimiento 
histórico del 322.9%
en ingresos vía método de 
participación, ubicándose 
en COP 648 mil millones
(USD 179 millones).

Los esfuerzos en eficiencia 
en todas las compañías 
compensan parcialmente el 
aumento en la siniestralidad 
por covid que afecta a 
Suramericana. 

Continúa el foco en eficiencia y la disciplina en el control del gasto 

Ingresos por 
Comisiones

COP 1.6 billones
(USD 433 millones)

 16.0%
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COP 305,113 millones
(USD 84 millones)

Fiduciaria SURA: SURA Investment Management inició 
formalmente operaciones en Colombia a través de la 
Fiduciaria SURA. Con ello avanza en su proceso de 
conformación como plataforma regional de inversiones 
para el segmento institucional.  

Ahorro Voluntario:  se destaca el buen desempeño de los 
ingresos de este segmento, que incluye Inversiones SURA 
para personas y SURA Investment Management para 
clientes institucionales. Este segmento lleva tres periodos 
consecutivos con utilidad operativa en positivo. 

Utilidad neta 
consolidada 

2T 2021
AUM

COP 550 billones
(USD 152 mil millones)

 11.2%

2T 2021

Ingresos por 
Comisiones 
consolidados 

COP 1.3 billones
(USD 355 millones)

 15.2%

Mandatorio
 12.3%

Voluntario
 36.0%

Uruguay

Perú

El Salvador

Protección

México

27%7%

4%

24%

2%

11% 25%

ChileInvestment Management

COP 550 billones 
(USD 152 mil millones) 

11.2 %

Distribución de AUM por país: 
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Distribución de ingresos por país: Primas emitidas 

Respuesta a la pandemia: 
EPS SURA ha aplicado en 
Colombia más de 2.5 
millones de vacunas contra el 
coronavirus en sus a�liados. 
Además, su tasa de letalidad 
se ubica en 0.88, lo que 
signi�ca una tercera parte del 
promedio país (2.6) e inferior 
a la tasa mundial (2.1). 

Crecimiento de 
ingresos por 
segmentos: 

Generales 
0.9% 
Vida 
11.7%
Salud
34.9%Movilidad:  La compañía 

renovó su portafolio de 
movilidad en las nueve 
geografías de operación, 
asegurando la capacidad de 
movilidad del individuo, 
yendo más allá del artefacto. 
Dicha solución ha sido 
pionera en diferentes 
mercados como México, 
Chile, Argentina y Panamá. 


